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Pressestimmen
26.03.2016 / Hamburger Abendblatt:
Buch der Woche

Pinczolits [enthüllt] das Geheimnis der Initiativkraft, die einen außerordentlichen Verkäufer auszeichnet. [...]
[Das Buch] legt den Finger auf die entscheidenden Punkte und beleuchtet die seltener thematisierten
Verkäufertugenden.« Andreas Matz

12.04.2016 / Management-Journal:

»Der initiative Verkäufer ist ein solider, gut strukturierter Ratgeber für alle, die mehr und besser verkaufen
wollen.«

28.04.2016 / FH Wiener Neustadt:

»In seinem Buch beschreibt Karl Pinczolits anschaulich, was die Initiativkraft im Verkauf unabdingbar
macht, was sie ausmacht und auslöst. Ausgehend vom ersten Schritt beschreibt er, was diesen so immens
wichtig macht. Er lüftet das Geheimnis dieser ersten Initiative – denn sie stellt Meilensteine unserer
Entwicklung dar und ist als Treiber des Erfolges zu bezeichnen.«

21.11.2016 / managerSeminare:

»Der Autor hat sich einen Aspekt des Verkaufens herausgegriffen und tiefer gehend beleuchtet. Das macht
das Werk wertvoll und gibt dem Leser gute und wichtige Impulse.« Kurzbeschreibung
So geht Verkaufen!

Jeder positive Verkaufsabschlusses beginnt mit dem ersten Schritt. Der Berater Karl Pinczolits benennt die
wichtigsten Kompetenzen, die erforderlich sind, um initiativ zu werden. Wie kann man sich diese
Kompetenzen aneignen und sie ausbauen? Wie sollte der Beginn des Verkaufsprozesses überhaupt
aussehen? Wie kann er umgesetzt werden? Karl Pinczolits beantwortet all diese Fragen anschaulich und
liefert den perfekten Leitfaden für erfolgreiches Verkaufen. Über den Autor und weitere Mitwirkende
Karl Pinczolits ist seit 30 Jahren im Verkauf und als Berater tätig. Er berät amerikanische, europäische und
japanische Unternehmen. Er ist Gründer und Geschäftsführer der MCD-Unternehmensberatung, die auf
Wachstumsberatung spezialisiert ist.
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